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Abriendo mercados

Mario Weitz.
Oportunidades de negocio en los BRIC. Banco Mundial.
David Berganza.
Ingeniería de Alta Velocidad en USA. Prointec.
Gabriel Pavón.
Un pyme en proceso de éxito. Oncovisión.
Enrique Verdeguer.
Apoyo a la internacionalización. ICEX.

FUNDACION BANCAIXA, Pl. Tetuán, 23. Valencia

11 de noviembre

Descubre cómo se internacionalizan los mejores.
Oportunidades de negocio en los BRIC
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Agenda

16:00 a 16:15 Presentación de e&s y del International Executive MBA

16:15 a 17:00 Enrique Verdeguer. Apoyo a la internacionalización. ICEX

17:00 a 17:30 Gabriel Pavón. Un pyme en proceso de éxito. Oncovisión

17:30 a 17:45 Break

17:45 a 18:15 David Berganza. Ingeniería de Alta Velocidad en USA. Prointec

18:15 a 19:00 Mario Weitz. Oportunidades de negocio en los BRIC. Banco Mundial

19:00 Clausura
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Ha sido economista en el Banco Mundial

(Washington DC), en el Fondo Monetario

Internacional (USA), fue economista

Jefe para la OEA (USA), Jefe de asesores

de Presidentes de varios bancos en

Argentina, USA y España. Fue Consejero

Delegado en el Fondo Monetario

Internacional, Ferrocarriles Argentinos

y en varias empresas argentinas de USA

y de España. Actualmente es Director

General de Consulta Abierta, Profesor

de e&s business school, Consultor de la

Comisión Europea y del Banco Mundial

en temas económicos y formador en

bancos y grandes empresas españolas

y europeas. Ha sido miembro Consultor

del Informe de la Situación Económica

Mundial presentado en Dubai (2003)

en la Asamblea del FMI- Banco Mundial.

Mario
Weitz

Oportunidades en los BRIC

1. ¿Qué sectores son más atractivos para

las empresas españolas?

2. ¿Cómo van a evolucionar Brasil,

India y China?

3. ¿Qué dificultades existen en cada uno?

BUSINESS SCHOOL
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PROINTEC. la primera empresa de

ingeniería española que ha ganado un

concurso para la Alta Velocidad en USA

bajo el gobierno de Obama. Director de

Negocio Internacional de la División de

Infraestructuras del Transporte de

PROINTEC (2010). Anteriormente:

Director para Europa de Prointec (2006-

2009),Delegado de Irlanda de Prointec

(2004-2005), Ingeniero con experiencia

en proyectos y obras de Metro,

Carreteras, Presas, Urbanizaciones, etc.

(1998-2004).

David
Berganza

Plan de Internacionalización
de una empresa de servicios
profesionales de Ingeniería:
Proceso de aprendizaje y
costes de inversión asociados

El proceso de internacionalización de
una empresa de ingeniería global:

1 Como realizar un análisis 
en detalle del entorno

2. Competencia existente

3. Nichos de mercado

4. Riesgo país

5. Posibles "blue oceans"

Vías para la internacionalización:

1. Mediante la contratación de 
agentes

2. Con la implantación de una oficina
de representación

3. Previo acuerdo con empresas  locales

4. Por adquisición o participación 
en empresas presentes en el país

Tiempos, costes y riesgos asociados a
cada alternativa. Cómo afecta el portfolio
de productos/servicios y el perfil de
aversión al riesgo. Así como la capacidad
financiera y finalmente la capacidad
de gestión del mercado exterior.

BUSINESS SCHOOL



F O R O    I N T E R N A C I O N A L I Z A C I Ó N

ONCOVISION. Consejero Delegado de

Oncovisión, empresa del sector de la

salud start-up del CSIC (Centro Superior

de Investigaciones Científicas) presente

en más de 20 países y dedicada a la

fabricación de tecnología médica para

la detección y tratamiento de diversos

tipos de cáncer.

Gabriel
Pavón

3. De idea a empresa (II): visión, 
objetivos, compromiso, dinero y
personas. El Plan

4. Los "Día D" de Oncovisión: fases
y retos, qué fue bien y que no. 
Soluciones e hitos

5. El final del principio: creando 
mercados con productos y 
personas

6. Poniendo "puertas al campo": 
plazos, presupuestos, bajas y 
reemplazos

7. La historia del futuro: A dónde 
vamos desde aquí

Enrique
Verdeguer
Principales instrumentos
de apoyo a la
internacionalización
de las empresas

1. Ver para curar: cáncer como reto y 
oportunidad

2. De idea a empresa (I). ¿Hay negocio 
viable?¿Qué modelo adoptar? ¿Qué 
recursos de necesitan?.Investigadores
e ingenieros, software, tornillos y Vidas

Ver para curar
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Director General de Información
e Inversiones ICEX
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Lugar:
Centro Cultural Bancaja Sorolla

Plaza Tetuán, 23 - Valencia

www.esbs.es

e&s BUSINESS SCHOOL

e&s BUSINESS SCHOOL

Tel. 902 005 702

informacion@esbs.es

www.esbs.es
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