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FinanciaciFinanciacióón socialn social



• Préstamos de hasta 25.000 € para la creación de
empresas por parte de mujeres, sin necesidad de
avales y en condiciones ventajosas.

• Plazo de amortización de hasta 5 años más 6 meses
de carencia.

• Tramitación a través de organizaciones
colaboradoras (Organizaciones Empresariales de
Mujeres – OMEGA, FEMENP, FIDEM, UATAE,
WWB, Fundación Mujeres, Federación de Mujeres
Progresistas y Federación de Asociaciones de
Mujeres en la Economía Social – ESFERA).

MICROCRÉDITOS PARA MUJERES
EMPRENDEDORAS Y EMPRESARIAS
(Ministerio de Igualdad, MICyT, CECA)



PRÉSTAMOS SOLIDARIOS
(Obra Social de Bancaja)

• Crédito personal de hasta 15.000 €, destinado a
colectivos con dificultad de acceso a la financiación,
preferentemente pertenecientes a colectivos
especialmente desfavorecidos.

• No se requieren garantías.
• Una vez analizada la viabilidad del proyecto, se

emitirá un informe favorable o desfavorable de la
operación por parte de Bancaja.

• Plazo: hasta 5 años, con carencia de capital los 6
primeros meses (sólo se
pagan intereses).



• Microcréditos Sociales: Préstamo personal de hasta 15.000 €
que para financiar proyectos de autoempleo promovidos
por personas que padecen exclusión financiera y precisan
asesoramiento para concretar y desarrollar su idea de
negocio. Se conceden bajo la tutela de Entidades Sociales
que intervienen como intermediarias.

• Microcréditos Financieros: Préstamo personal de hasta
25.000 € para financiar pequeños negocios promovidos por
personas que tienen cierta dificultad para acceder al
sistema crediticio tradicional y se conceden a través de las
oficinas de "la Caixa".

El criterio de concesión de los microcréditos de "la Caixa" atiende
fundamentalmente a la confianza y la viabilidad de los
proyectos a financiar.

MICROCRÉDITOS
(MicroBank – La Caixa)



• Asociación social en Internet de préstamos entre particulares.
• Los Préstamos P2P nacieron en Londres y en la actualidad

cuentan con mucha popularidad en el mercado estadounidense.
En Alemania, Holanda, Suecia, Polonia, Francia o Italia, el
fenómeno social es cada vez más demandado debido al
endurecimiento crediticio por parte de la banca.

• La concesión de este tipo de préstamos, estará sujeta a un
estudio de riesgo de la solicitud, una vez que sea aceptado y se
amortiza en cuotas mensuales en un plazo de entre un año y
tres. Los intereses son más beneficiosos que los que ofrecen las
entidades tradicionales o financieras de crédito.

• El particular que ofrece el préstamo también saca tajada de la
operación, obteniendo mayor rentabilidad económica en
equiparación con lo que recibiría depositando su
capital en un método de inversión habitual.

PRÉSTAMOS P2P
(Peer to Peer – Persona a Persona)



CEEI Valencia

PremiosPremios



Premios para proyectos de empresa

• Fundación BANCAJA (40 premios que
ascienden a un total de 425.000€)

• Premios del DIA DEL EMPRENDEDOR
• Premios SERVEF para Jóvenes Emprendedores
• Premios VALENCIA EMPRENDE
• Premio de la Revista EMPRENDEDORES
• ……………….

Fondos,...y sobre todo, prestigio y notoriedad.
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FinanciaciFinanciacióón bancaria convencionaln bancaria convencional



PRINCIPALES TIPOS DE FINANCIACIÓN BANCARIA
PARA PYMES

CAPEXCAPEX
COBROSCOBROS

Cuenta de crCuenta de crééditodito

CORTO PLAZOCORTO PLAZO
PAGOSPAGOS

Descuento :Descuento :
-- ComercialComercial
-- Anticipo de facturasAnticipo de facturas

Anticipo de crAnticipo de crééditos (Cditos (C--
58)58)
FactoringFactoring

GestiGestióón de pagosn de pagos
confirmadosconfirmados
TransferenciasTransferencias
financiadasfinanciadas
GestiGestióón de Pagosn de Pagos
DomiciliadosDomiciliados

PrPrééstamosstamos
-- PersonalesPersonales
-- HipotecariosHipotecarios
-- LeasingLeasing
-- ConveniosConvenios

GASTOS DE EXPLOTACIONGASTOS DE EXPLOTACION

Otros servicios complementarios a la financiaciOtros servicios complementarios a la financiacióónn
RentingRenting
AvalesAvales
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Ayudas y subvenciones:Ayudas y subvenciones:
Programa de ayudas de IMPIVAPrograma de ayudas de IMPIVA



1. PROGRAMA DE I+D TECNOLÓGICO
PARA GRANDES EMPRESAS

Dirigido a: Grandes empresas.
Fecha límite: Anualidad 2010: 9 de Marzo de 2010

Anualidad 2011: 17 de Diciembre de 2010
Objetivo: Mejorar las capacidades tecnológicas de las
empresas, apoyando la generación de conocimientos
científicos o técnicos que permitan obtener productos,
procesos o servicios de mayor nivel tecnológico.
Actuaciones apoyables: Investigación industrial y
desarrollo experimental.
Subvención: Investigación industrial: Hasta el 50%

Desarrollo experimental: Hasta el 25%.



2. PROGRAMA DE I+D
TECNOLÓGICO PARA PYMES

Dirigido a: Pymes.
Fecha límite: Anualidad 2010: 11 de Marzo de 2010

Anualidad 2011: 17 de Diciembre de 2010
Objetivo: Mejorar las capacidades tecnológicas de las
empresas, apoyando la generación de conocimientos
científicos o técnicos que permitan obtener productos,
procesos o servicios de mayor nivel tecnológico.
Actuaciones apoyables: Investigación industrial y
desarrollo experimental.
Subvención: Investigación industrial: Hasta el 60%

Desarrollo experimental: Hasta el 35%.



3. PROGRAMA DE CREACIÓN DE
EMPRESAS DE BASE TECNOLÓGICA

Dirigido a: Pymes.
Fecha límite: Anualidad 2010: 9 de Marzo de 2010

Anualidad 2011: 17 de Diciembre de 2010
Objetivo: Fomentar la diversificación del tejido
empresarial de la Comunitat Valenciana apoyando la
puesta en marcha y el mantenimiento de nuevas
actividades industriales en el ámbito de la tecnología
Actuaciones apoyables: Creación y desarrollo de EBTs.
Subvención: Hasta el 75%



4. PROGRAMA EXPANDE

Dirigido a: Pymes.
Fecha límite: Anualidad 2010: 9 de Marzo de 2010

Anualidad 2011: 17 de Diciembre de 2010
Objetivo: Aumentar y mejorar el capital humano en el
ámbito de la investigación y la innovación.
Actuaciones apoyables: Creación y consolidación de
gabinetes de I+D, contratación de gestores de proyectos
de innovación, estancias científico técnicas de
investigadores y apoyo a investigadores del Torres
Quevedo.
Subvención: Según actuación.
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Consideraciones de interConsideraciones de interééss



¿CÓMO AYUDA LA RED DE CEEI DE LA CV?

•Análisis de la combinación de los productos
financieros más adecuados al tipo de empresa y a su
situación.
•Asesoramiento en el proceso de solicitud y
tramitación.
•Apoyo en la elaboración de la documentación (plan de
empresa, memorias, etc.).
•Acompañamiento en las reuniones de preparación y de
presentación a inversores.
•Colaboración durante los procesos de negociación con
inversores.
•Seguimiento de la situación empresarial tras la
recepción de la inversión.



¿QUÉ APORTA LA RED DE CEEI DE LA CV?

Dado que realizamos un trabajo continuado con
estas entidades, conocemos los diferentes
productos existentes y su aplicación a las iniciativas
empresariales, por lo que podemos aportar
nuestra experiencia en:

•Los procedimientos a seguir con cada una de
ellas.
•Los contenidos relevantes y no relevantes
desde el punto de vista de cada tipo de inversores.
•Las formas de presentación más adecuadas a
cada entorno.



Aspectos clave a tener en cuenta...

• ¿Para qué quiero la financiación?

• ¿Qué importe necesito?

• ¿Lo necesito todo de golpe o por fases?

• ¿Para cuándo la necesito?

• ¿Tengo garantías (inmuebles, etc.)?

• ¿Quiero aceptar nuevos socios?

• ¿En qué fase está la empresa: en fase de
arranque, de crecimiento, de expansión, ...?

• ¿En qué sector opera mi empresa?



Gracias por su atención

www.redceei.com www. emprenemjunts.es


