
TLC 2014 Colombia-Europa 

La puerta de entrada a 

Latinoamérica 



EN QUE CONSISTE EL TLC 

• Acabar con las barreras económicas existentes a la 
importación y exportación con ese país 
latinoamericano.  

• Facilitar el comercio entre los dos continentes. 

• El tiempo ya ha empezado a correr… 

 



SITUACION REAL DE COLOMBIA 
• Tasa desempleo inferior al 10% y un crecimiento 

del PIB del 3,9%. 

• Población muy joven 75% de la población menor 
de 65 años. (48 millones de personas) 

• Cada vez más Seguridad. 

• Casi todo el negocio se centra en Bogotá, Medellín, 
Cali y Barranquilla. 



OPORTUNIDADES 

• Mismo idioma. 

• Ampliación de nuestros clientes potenciales. 

• Ahorro de más de 500 millones de Euros en 
aranceles. 

• Seremos más competitivos que terceros 
países. 

 

 



Mercados Accesibles con el TLC 

• Colombia 

• Perú 

• Honduras 

• Nicaragua 

• Panamá 

Próximamente: 

-Costa Rica 

-Guatemala 

-Salvador 



Que Negocios hacer? 
• Realmente cualquier sector tiene 

oportunidades, aunque las mayores cifras se 
centran en: 

-Sector Agrícola. 

-Pesquero. 

-Maquinarias. 

-Productos Químicos. 

-Construcción. 

 

 



Negocios 

 

• Formas de pago (prepago, carta de crédito). 

• Relaciones a largo plazo. 

• Requiere atención personalizada (Viajes). 

• Transporte mercancía (problemática puertos). 

• Hablamos mismo idioma pero no todo es igual. 

• Cambio tipo moneda restrictivo por 
narcotráfico (sociedades en Panamá). 



AMENAZAS 
• Son países con costos en mano de obra más 

bajos. 

• Presencia de nueva competencia en nuestro 
mercado local. 

• Profesionales extremadamente formados. 

• Que no hagamos nada… 



Que sectores Españoles pueden 
sufrir con este acuerdo 

• Textil. 

• Calzado. 

• Minero. 

• Agrícola. 



Búsqueda de información 

• Debemos hacer primero “la buena pregunta”. 

• Utilizaremos bases de datos gratuitas disponibles en: 

  -www.icex.es 

  -www.camaras.org  

  -Asociaciones Sectoriales. 

  -Webs de institutos de exportación de otros países 

 



CONCLUSIONES 

• Anticiparnos evaluando 
consecuencias de hacer y 
no hacer nada ante el TLC. 

• No precipitarnos en 
nuestro socio local. 

• Asesorarse bien!! 

 



Gracias por vuestra atención 
info@xibanyaservices.es 

www.facebook.com/xibanya  

mailto:jruben@xibanyaservices.es
http://www.facebook.com/xibanya

