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Video musical [editar]

El video musical de la cancion fue elaborado por la banda bailando en de cintas de correr en movimiento. Lo dirigié Trish Sie, la hermana de Damian, que también habia dirigido
el video "A million ways". Hicieron un total de 17 intentos para hacerlo perfectamente. Como en el video de la banda de "A Million Ways", Tim Nordwind sincroniza los labios
interpretando la voz de Damian Kulash, siguiendo el formato de la coreografia de la cancién "CCC-Cinnamon Lips", en la que Tim canta. El video se estrend en YouTube el 31 de
julio de 2006. En marzo de 2010, habia sido visto mas de 50 millones de veces, pero el video fue tomado abajo y reposteado y ahora en la actualidad tiene mas de 10 millones de
visitas. Se estrend en el Top 20 Countdown de VH1 ese mismo diz. OK Go realizd el balle en vivo en los MTV Viden Music Awards de 2006.

El video musical gané el premio Grammy el afio siguiente como "Mejor Video Musical Version Corta" y los premios de YouTube 2006 en la categoria "Video creativo”. En julio de
2011, el video musical fue nombrado uno de "Los 30 de todos los tiempns mejores videos musicales” por 1a revista Time.

Otros medios [editar]

« El video es imitado por Los Simpson y por los dibujos animados “hados padrinos”
« Eltema es parte de |a temporada 6 estreno de la serie de comedia estadounidense, Scrubs.
« También fue ofrecido en el videojuego Rock Band.
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3. relativizar las 4 P’s del marketing.

The 4 P's of  the 5th P!
V.A.P

Marketing
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PERSONALITY

1. product
2. price

3. place

4 promotion
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siempre: PLAN A. PLAN B, PLAN C ...
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caso 1

llamada al Sr. Garcia.

.. Sr. Garcia? ... hola buenos dias
soy Sergio Ayala de Sac Servicios
empresa que nos dedicamos a los
montajes industriales. EI motivo de

mi llamada es el de ver si podria

concertar una cita con Usted
para conocernos personalmente, seran
solo un par de minutos.

¢, Cuando le vendra bien que me pasara,
esta tarde o mafnana por la mafnana por su
despacho?







caso 2

llamada a secretaria

hola buenos dias, soy
Sergio Ayala de
Sac Servicios, ¢, me podria
pasar con el Sr. Garcia?

(musica horrible) ....

Un momento le paso ...




1. en estos mome puede atenderle.

2. paseme la Info y SI ESO!!




1. SALUDO INICIAL

- educacion, cortesia y SONRISA.

- saludo corto y presentacion corta. "hola
buenos dias, soy Sergio Ayala de SAC
SERVICIOS.

- ENTREGO LA TARJETA DE
PRESENTACION.

- Recordemos que hemos concertado la
visita por teléefono. "como ya le comente
por telefono el otro dia simplemente queria
conocerle personalmente, seran un par de
minutos..."




2. TRANSICION

- momento de crear empatia.

- cuidar la postura corporal.

- cuidar la proxémica.

- hacer las cosas de forma ordenada.
- huir de los silencios incomodos.

- llevar las riendas de la conversacion.

'3 EXPOSICION |




3. EXPOSICION

- presentacion de la empresa.
- presentacion familias de productos.
- presentacion de 1/2 productos
estrella.

- escucha activa.

- preguntas abiertas.

- hablar del precio de una forma
segura y directa.

- el exito de la visita no es una
primera venta sino una SEGUNDA
VISITA. Concertar una segunda
visita.
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4. DESPEDIDA

- agradecemos el interés prestado.

- utilizamos su nombre.
- siempre sonriendo.
- primacia y recencia.
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