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La Comunitat Valenciana representa el
31% de la superficie dedicada a este cultiu,
amb 1.507 hectarees.

La Comunitat Valenciana representa, amb 31,70%
63.159 milers de parells, el 33,6% del
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volum de produccié nacional de plantes
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Els factors que més faciliten I'entrada en
el me‘rcr_:lt son la inversio en innovacio 64,40%
tecnologica i la qualitat dels productes
oferits.
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AMENACES OPORTUNITATS
- Conjuntura economica amb reduccié de la - Augment del nivell de renda i demanda del producte
demanda privada i publica - Abaratiment del sol _
- Competéncia deslleial de productors no registrats |- Mercat internacional en creixement .
oficialment - Clima propici per al cultiu de multitud d’espécies
: . o d’exterior
; Els;c;:essesa i encariment de I'aigua B e
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- Versatilitat en possibilitats de cultiu - Escassa inversi6 en tecnologia
- No hi ha competéncia per preu - Necessitats de mostrar el producte per tal de negociar
- Especialitzacio amb els clients
- Qualitat del producte

ANALISI COMPETITIVA A LA COMUNITAT VALENCIANA

El 64,4% dels productors de llavors s’ubiquen a la provincia d’Alacant.

Més de la meitat dels vivers ornamentals de la Comunitat Valenciana facturen entre 30.000 i 120.000 euros
anuals.

Durant I'any 2010 el valor de les exportacions valencianes de plantes vives i productes de floricultura va
arribar als 62,36 milions d’euros.

La mitjana d’empleats és de tres a quatre treballadors, a més del propietari. En funcié de la grandaria de
I'explotacio i de les necessitats propies, el nombre d’empleats temporals pot variar.

La cartera de productes sol ser molt amplia quant a les varietats de cultius i la diversitat de clients als quals
es dirigeix I'oferta. No hi ha concentracié de productes, cosa que en ocasions redueix la capacitat d’oferta
que té el productor.
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QUINS PRODUCTES PUC OFERIR ALS MEUS CLIENTS?:

SERVICIS/PRODUCTES BASICS

- Cultiu de varietats i especies més comunes de
plantes i arbustos

- Plantes de temporada

- Plantes arbustives de xicotetes dimensions

- Plantes aromatiques

- Trepadores

- D’interior

- Vivaces

SERVICIS/PRODUCTES COMPLEMENTARIS

- Flor tallada o seca per a embelliment d’interiors
- Varietats de plantes, arbres i arbustos
internacionals

- Venda d’abonaments, plantes, llavors i resta de
productes de jardi

- Assisténcia técnica i tractaments fitosanitaris

- Decoracié d’espais interiors, la planta o I'arbust
artificial

- Ornats, accessoris per a jardins i zones verdes
(tests, figures, fonts)

CARACTERISTIQUES BASIQUES
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Condici6 juridica:

Societat Limitada

Superficie d’explotacio:

25.000 m? (9.375 m? d’hivernacle).

Facturacio: 123.095,92 €.

Localitzacio: Periferia de nuclis urbans

Personal i estructura organitzativa: Emprenedor, un enginyer, un encarregat i dos obrers
Clients: Altres vivers, centres de jardineria no productors,

institucions publiques, floristeries i public en general

Ferramentes promocionals:

Revistes especialitzades, directoris comercials, retolat de
vehicles, targetes i presencia a fires

Valor de I'immobilitzat/inversié necessaria: 467.000 €.
Import de les despeses: 323.382,00 €.
Resultat brut: 17,87%

RECOMANACIONS

Busca una localitzacié no propera als nuclis urbans on pugues trobar sol més barat.

Inverteix en tecnologia per tal d’abaratir costos i augmentar la produccio.

Es important conéixer les varietats i espécies que més es demanen.

Estudia el mercat al qual proveiras: centres de jardineria, majoristes, minoristes, venda al public en general,

institucions publiques.

Sé versatil en la produccié. Orienta I'oferta cap als segments de clients que t'interessen.
Visita les fires més importants del sector per poder contactar amb proveidors i potencials clients.

ENLLACOS D’INTERES

www.asfplant.com
www.guiaverde.com
www.fepex.es
www.portalforestal.com
http://iberflora.feriavalencia.com/
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